© Standort: Stuttgart Anstellungsart(en): Vollzeit Arbeitszeit: 40 Stunden pro Woche
Beschaftigungsbeginn: ab sofort

Sie verflugen Uber Vertriebserfahrung im B2B-Umfeld und bewegen sich sicher im
direkten Kundenkontakt? Sie mochten eigenverantwortlich arbeiten,
Geschaftsbeziehungen aktiv weiterentwickeln und Teil eines international erfolgreichen
Unternehmens werden?

Dann konnte diese Position genau der richtige nachste Schritt fur Sie sein.

Unser Mandant ist ein etabliertes Unternehmen der Verpackungsindustrie mit
internationaler Ausrichtung und langjahriger Marktprasenz. Zur Verstarkung des
Vertriebsteams suchen wir zum nachstmoglichen Zeitpunkt einen Sales Manager
AuBendienst (m/w/d) fur die Betreuung bestehender Kunden sowie den weiteren Ausbau
des Vertriebs im suddeutschen Raum und angrenzenden europaischen Markten.

» Betreuung und strategischer Ausbau bestehender Kundenbeziehungen im B2B-Umfeld

» Gewinnung neuer Geschaftspartner und Weiterentwicklung bestehender Marktpotenziale

* Vertrieb technischer Verpackungslésungen fir unterschiedliche Industriebranchen

* Eigenstandige Erstellung, Bearbeitung und Nachverfolgung von Angeboten

* Analyse von Markt-, Kunden- und Wettbewerbsentwicklungen

* Enge Zusammenarbeit mit internen Schnittstellen wie Customer Service und Produktion

* Begleitung von Kundenprojekten vom Erstkontakt bis zur erfolgreichen Umsetzung

* Teilnahme an Fachmessen sowie Kundenterminen im In- und Ausland

* Regelmalige Reisetatigkeit innerhalb Deutschlands und angrenzender europaischer Markte

Das bringen Sie idealerweise mit

 Technische oder kaufmannische Ausbildung

* Mindestens 3 Jahre Berufserfahrung im B2B-Vertrieb oder VertriebsauRRendienst

* Sicheres Auftreten sowie ausgepragte Kommunikations- und Verhandlungsstarke

* Selbststandige und strukturierte Arbeitsweise

* Hohe Kundenorientierung und unternehmerisches Denken

* Reisebereitschaft sowie Freude am direkten Kundenkontakt

* Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

* Erfahrungen aus der Verpackungsindustrie sind von Vorteil, jedoch keine Voraussetzung



« Attraktives Vergutungspaket inklusive Bonusmodell

* Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

» Arbeiten aus dem Homeoffice mit hoher Eigenverantwortung

* Unbefristete Festanstellung in einem internationalen Unternehmensumfeld
» Weiterbildungsmaoglichkeiten und Entwicklungsperspektiven

* Moderne Unternehmensstrukturen und kurze Entscheidungswege

» 30 Tage Urlaub

* Betriebliche Altersvorsorge

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung oder ein erstes vertrauliches Gesprach. Gerne erzahlen wir
Ihnen mehr Gber das Unternehmen und die konkreten Perspektiven dieser Position.

Frau Michaela Meyer
Karl-Ferdinand-Braun-Strale 5
28359 Bremen

Tel. 0421-16179630

Mobil. 0176-60993680

E-Mail: bewerbung@personalvermittiung-meyer.de
Website: www.mmc-personalvermittlung.de

Art(en) des Personalbedarfs: Neubesetzung
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