© Standort: Kaltenkirchen Anstellungsart(en): Vollzeit Arbeitszeit: 40 Stunden pro
Woche Beschaftigungsbeginn: ab sofort

Fir meinen Mandanten — ein erfolgreiches Unternehmen im Bereich Gartentechnik und Motorgerate
— suche ich aktuell einen Kfz-Mechatroniker (m/w/d) als Vertriebsmitarbeiter im Au3endienst fur ein
etabliertes Vertriebsgebiet in Schleswig-Holstein.

Das Gebiet erstreckt sich von ElImshorn und Itzehoe tGber Kaltenkirchen, Quickborn, Bad Bramstedt
bis Bad Oldesloe.

Sie kommen aus dem Kfz-Bereich und mdchten den nachsten Schritt machen? Sie mochten Ihr
technisches Wissen weiterhin einsetzen, zuklnftig aber starker mit Kunden arbeiten und
eigenverantwortlich im Au3endienst unterwegs sein? Vertriebserfahrung ist dabei keine
Voraussetzung.

Hier Gbernehmen Sie nicht nur ein Gebiet — Sie entwickeln es aktiv weiter. Mit einem starken
Produktportfolio, bestehendem Kundenstamm und einem attraktiven Provisionsmodell haben Sie die
Madglichkeit, Ihren Erfolg mafdgeblich selbst zu gestalten.

o Abgeschlossene Ausbildung zum Kfz-Mechatroniker (m/w/d) oder eine vergleichbare
technische Ausbildung

» Sie mochten sich beruflich weiterentwickeln und den Schritt aus der Werkstatt in den
AuRendienst gehen

» Erfahrung im Vertrieb oder Aul3endienst ist nicht erforderlich — Sie werden entsprechend
eingearbeitet

o Technisches Verstandnis fur Maschinen und Gerate

e Freude daran, mit Kunden zu arbeiten und langfristige Beziehungen aufzubauen

» Ein sicheres und freundliches Auftreten sowie die Fahigkeit, auf Augenhdhe zu
kommunizieren und zu Uberzeugen

o Eigenstandige, strukturierte Arbeitsweise und Motivation, Verantwortung fur Ihr eigenes
Gebiet zu Ubernehmen

o Reisebereitschaft im Vertriebsgebiet sowie Fuhrerschein Klasse B
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Ubernahme eines bestehenden, erfolgreichen Vertriebsgebiets

Attraktives Vergutungsmodell aus Fixgehalt und leistungsabhangiger Provision
Provision auf den Deckungsbeitrag — Sie profitieren direkt von der Marge lhrer Verkaufe
Garantierte Provision in den ersten zwei Jahren — fur einen sicheren und starken Einstieg
Firmenwagen — auch zur privaten Nutzung

Homeoffice

Flexible, eigenstandige Arbeitsgestaltung

Hochwertiges Produktsortiment

Langfristige Perspektive in einem stabilen Unternehmen

30 Tage Urlaub und eine gelebte Work-Life-Balance

Unbefristete Festanstellung

Individuelle Weiterbildungsangebote und Raum fur Ihre Karriereentwicklung

Moderne Benefits: digitale Arbeitsprozesse, neueste Technik und E-Bike-Leasing

Dann freue ich mich auf lhre Kontaktaufnahme oder lhre Bewerbungsunterlagen.

Gerne stehe ich Ihnen auch fir ein erstes unverbindliches und vertrauliches Gesprach zur Verfligung.
Gemeinsam finden wir heraus, ob diese Position und Ihre beruflichen Vorstellungen zueinander
passen.

Frau Michaela Meyer
Karl-Ferdinand-Braun-Strale 5
28359 Bremen
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