
Vertriebsmitarbeiter Außendienst (m/w/d) –

Nutzfahrzeuge

(375)

 Standort: Chemnitz  Anstellungsart(en): Vollzeit  Arbeitszeit: 40 Stunden pro Woche

 Beschäftigungsbeginn: ab sofort

Hier gestalten Sie den Vertriebserfolg einer europaweiten Flottenlösung!

Für meinen langjährigen Mandanten suche ich ab sofort in Festanstellung einen erfahrenen

Gebietsverkaufsleiter / Sales Manager (m/w/d) im Außendienst für das Gebiet Sachsen.

Mein Mandant ist ein international aufgestellter, wirtschaftlich erfolgreicher Konzern mit starker

Marktposition und professionellen Strukturen. Das Unternehmen bietet seinen Mitarbeitern moderne

Arbeitsbedingungen, ein ohes attraktives Fixgehalt + erfolgsabhängige Provision, 100 % Homeoffice

und sehr gute Möglichkeiten, sich langfristig innerhalb der Organisation weiterzuentwickeln.

Das Besondere an dieser Position: Sie übernehmen eine bereits hervorragend entwickelte

Vertriebsregion mit etablierten Bestandskunden und erhalten gleichzeitig viel Freiraum, das Gebiet

eigenständig weiterzuentwickeln.

Ihre Aufgaben

Betreuung und Weiterentwicklung eines bestehenden, sehr gut aufgebauten

Kundenstamms

Persönlicher Ansprechpartner für gewerbliche Kunden und Speditionen

Ausbau bestehender Geschäftsbeziehungen und Erschließung zusätzlicher

Umsatzpotenziale

Gewinnung neuer Geschäftskunden innerhalb Ihres Vertriebsgebietes

Beratung Ihrer Kunden und Entwicklung passender Lösungen aus einem vielseitigen

Produkt- und Dienstleistungsangebot

Eigenständige Führung von Kundengesprächen und Verhandlungen bis zum erfolgreichen

Abschluss

Selbstständige Organisation Ihrer Kundenbesuche und Ihres gesamten Vertriebsalltags

Enge Abstimmung mit internen Fachbereichen und Ansprechpartnern

Das bringen Sie idealerweise mit

Mehrjährige und erfolgreiche Erfahrung im Vertriebsaußendienst – zwingend erforderlich

Idealerweise Vertriebserfahrung im Nutzfahrzeug- bzw. Lkw-Bereich

Alternativ Erfahrung im Vertrieb von Nutzfahrzeugreifen oder im Land- und

Baumaschinenumfeld

Freude am persönlichen Kundenkontakt und am aktiven Verkauf

Sicheres Auftreten und gutes Verhandlungsgeschick

Eigenständige und strukturierte Arbeitsweise

Gespür für Kundenbedürfnisse und neue Geschäftsmöglichkeiten



Spaß daran, ein eigenes Vertriebsgebiet selbstständig zu steuern und weiterzuentwickeln

⭐ Was Ihnen die Position bietet

Hohes attraktives Fixgehalt + erfolgsabhängige Provision

Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

100 % Homeoffice – Sie starten direkt von zu Hause in Ihren Vertriebsalltag

Ein bereits sehr erfolgreich laufendes Vertriebsgebiet

Attraktiver, gewachsener Bestandskundenstamm

Viel Eigenverantwortung und Entscheidungsfreiheit

Modernes Equipment für Ihren Vertriebsalltag

30 Tage Urlaub

Betriebliche Altersvorsorge und weitere attraktive Benefits

Sicherer, unbefristeter Arbeitsplatz in einem international erfolgreichen Konzern

Sehr gute Entwicklungs- und Aufstiegsmöglichkeiten

Klingt das nach der Herausforderung, die Sie suchen und bei der Sie wirklich

etwas bewegen können?

Dann freue ich mich, von Ihnen zu hören.

Gerne erzähle ich Ihnen in einem ersten vertraulichen Gespräch mehr über das Unternehmen, die

Position und die Rahmenbedingungen.

Frau Michaela Meyer

Karl-Ferdinand-Braun-Straße 5

28359 Bremen

Tel. 0421-16179630

Mobil. 0176-60993680

E-Mail: bewerbung@personalvermittlung-meyer.de

Webseite: www.mmc-personalvermittlung.de

Art(en) des Personalbedarfs: Nachfolge
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